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La vente directe, une réelle
opportunité
È Jean Luc DECAESTECrcR

Grande première pour [a
Fédération de la vente directe
(FVD), te mercredi 27 mai
prochain, à [a Cité des échanges
de Marcq-en-Barcul, qui
organise, au lendemain de son
congrès annuet, un cotloque sur
ce cana[ de distribution encore
trop méconnu autour du thème
"La vente directe, une autre
façon de penser l'entreprise
et t'emptoi", Entretien avec
son détégué général, Jacques
Cosnefoy.

i-d Çûistla La FVt Iirrr à h r,ftr{sntre
dt$.r i t . , rpr ises C! la régi1' |1.  lour-
qNsi :
La vente directe, ou vente à domicile, est
un secteur d'avenir pour les entr€p.ises
el pour l'emploi. Elle offte ùn certain
nombre d'atouts qu'ii nous faut laire
cotnaitre. Pour la première fois donc,
nous organNons en région sur invitarion
un colloque pour présenter le secteur
d'activité, ses sâvoir,faire, son dpamisme
au{ chels d'entreprises industrielles non
membrcs de 1â Fédération, mais aussi aux
enselgnânts et aux poliriques de 1a région.
Ce sera pour nous l'occasion de faire
connâître ce canal de dist ibution qui pré-
sente de réelles opportuités en ces temps

de cnse aux entrepnses en recherche de
diversification comm€rciale, et/ou en
quête de nouveaux mmchés.
Si 1â vente directe a pu un temps faire
couler beaucoup d'enûe, ce secteur s'esr
aujourd'hui stucturé et professionna-
lisé en êdoptant un code de conduite et
un code éthique. Mâis nombre d'acteurs
économiques connaissent encore mâi,
voire méconnâissent total€ment, ce canal
de distribution. Qui sâit par ex€mpie qre
le Grcupe Yves Rocher s'apF e aussi sur
un réseau de 7 700 collâbomteurs en vente
directe en Frânce et que 1a vente dir€cte
permet de capitaliser sur des consomma-
teurs grâce à un tâux de fidé1isâtion clien-
tèle très fort de l'odre de 80% dans ses

()ilel cs! 1e prid! at']lr|'jrique {ias
lttiatés me|11bir$ dt la ITI) I
La FVD que préside depuis fé\.rier 2009
Philippe Jacquelinet, créateur er président
de la société Captâin Tortue, râssemble
aujourd'hui 124 entrepdses qui représen-
tent 1 ,656 milliard d'euros d€ chitrie d'af-
faires (80% du total français), en progres-
sion de 9% sur 2007, et 242 000 emplois
directs de vendeurs, dont 19 000 ont été
créés l'an demier auxquels s'ajoutent des
emplois indirects (producrion, services
généraux, prestaraires, installateun, par,
tenares...). Les secteùs les plus poneurs,
en pourcentâge de chifre d'afair€s, sonr
ceux de l'habitât (ârticl€s ménagers er
équipement de i'habitâr) à 44yr, deyar,t

Jacques cosneky, déLégué généru|de La
Fédération de la vente dirccte.

ie bien-être €i la diététique (13%), la gas-
fonomie et I'univers culinane (11%),les
cosmétiques et la beauté (8%), le rextil€ er
les accessoires de mode (7%).

Quct pro:ïââmr prolû1ûr-!{r s i yl)s
inl i t i r : '
Dès 8h, un village de 14 partenaires
"Experts en vente directe" serâ ouveÉ.
Les invités y trouveront un maximum
d'informations ciblées pour se lâncer dans
la vent€ directe. Puis ce sera le colloque
lui'nême, à partir de th, que Philippe
Jacqu€linet, président de la Fédération,
ouvrira sur le ihème "La vente djrect€,
un moteur pow 1'économie". Trois iâbles
rondes en constjtueront le menu à partir
de th30 : "La vente directe, une autre
i&on de penser l'économie", "La vente
direcie, un mode de commercialisâtion
pour des industriels en quête de nouvearx
marchés" à 10h30, et "La lib€rré d'en-
treprendre €st-elle un vect€ur de réussit.-
social€ ?" à 12h. Le colloque s'achèverâ
sù la remise des quatre prix nationaux
2008 de la Vente direcie. t

- l  d . i  009  '  s4r .oà / " r re1po! . .  "  La  Gazêne Nod-pas  de  Câ la is  21


